
知的財産とビジネスはどう関係するの？
～知的財産権の活用について考える～

代表弁理士 下井 功介

2024年1月24日(水)



自己紹介

2

• 千葉生まれ・千葉育ちの37歳

• 知財業界15年目（特許庁14年・弁理士1年）

• 2022年6月開業＠佐賀



第１部の目標
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• 知的財産権がどのようなものか
を知っていただくこと

• 皆様のビジネスにとって、知的財産権の活用が大事である
ことを知っていただくこと

• 知的財産権に関する相談先
を知っていただくこと



目次
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1. 知的財産とビジネスとの関係とは？
～知的財産権の種類と権利取得のメリット～

2. どのタイミングで出願すべき？
～権利取得に向けた手続・期間・費用等～

3. 知財で困った時には？
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1. 知的財産とビジネスとの関係とは？
～知的財産権の種類と権利取得のメリット～



売上を上げるには？
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売上に寄与する要素

7
【参考】確率思考の戦略論（森岡毅）

売上 ＝ 認知度 ×好意度 ×配荷率

ブランド・価格・製品パフォーマンス



売上に寄与する要素

8
【参考】確率思考の戦略論（森岡毅）

売上 ＝ 認知度 ×好意度 ×配荷率

ブランド・価格・製品パフォーマンス
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洗浄技術

【参考】2023年度知的財産権制度入門テキスト

好意度を上げるには？

ブランド名

特徴的な

デザイン



10

洗浄技術

【参考】2023年度知的財産権制度入門テキスト

競合相手の考え

ブランド名

特徴的な

デザイン

売れてるから
真似しよう！
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特徴的な

デザイン

【参考】2023年度知的財産権制度入門テキスト

真似されないために

意匠権

特許権

商標権

洗浄技術

ブランド名



知的財産権取得のメリット１

独占可能
誰かが勝手にマネした場合、差し止め・損害賠償の請求が可能

12【画像出典】知財3大メリット（特許庁）



消費者視点の商品名に変更したら
売上げが30倍以上に

三陰交をあたためるソックス

13

【出典】靴下の岡本公式オンラインショップ（画像出典）
商標の活用事例集「事例から学ぶ 商標活用ガイド」

まるでこたつソックス

事例



開放特許とは？

•特許権者が、譲渡やライセンス契約によって、
他社が使うことを認めている特許権

14

参考



知的財産権取得のメリット２

他社との連携
どのような条件でライセンスするか、自社でコントロールすることが可能

15【画像出典】知財3大メリット（特許庁）
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洗浄技術

【参考】2023年度知的財産権制度入門テキスト

取引相手・顧客の考え

ブランド名

特徴的な

デザイン

信用できる？
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特徴的な

デザイン

【参考】2023年度知的財産権制度入門テキスト

信用を得るために

意匠権

特許権

商標権

洗浄技術

ブランド名



知的財産権取得のメリット３

信用獲得
自社の企業価値を裏付けるものとして、アピールすることが可能

18【画像出典】知財3大メリット（特許庁）



19

意匠権などの取得が

社会やユーザーからの

信頼の獲得に

【出典】事例から学ぶ 意匠制度活用ガイド

知財権ミックスを実践し
ライセンスビジネスに展開

事例
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認知度を上げるには？

• 顧客に案内（顧客リストの活用）

• CMの配信



21

認知度を上げるには？

営業秘密

著作権

• 顧客に案内（顧客リストの活用）

• CMの配信
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【出典】2023年度知的財産権制度入門テキスト



まとめ

•知的財産権は、製品の差別化要素を守る機能も有するもの

•権利の取得は、「売上（特に好意度）」に寄与する

•権利の取得をすれば、必ず売上が上がるというものではない

23
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2. どのタイミングで出願すべき？
～権利取得に向けた手続・期間・費用等～



どのタイミングで出願すべき？
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【参考】商品開発のプロセスとは？プロジェクトの進め方を7ステップで解説！
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特許権・意匠権の登録要件（一部）

• 新規性（過去にない新しいものであるかどうか）を満たすこと
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どのタイミングで出願すべき？
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公開後に出願すると

「公開情報」に基づいて

拒絶される可能性有り

【参考】商品開発のプロセスとは？プロジェクトの進め方を7ステップで解説！
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どのタイミングで出願すべき？

28
【参考】商品開発のプロセスとは？プロジェクトの進め方を7ステップで解説！

原則として

公開前に出願！！



スマートウォレット【理 kotowari】
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【出典】クラウドファンディングと意匠権
革のある暮らし

製品開発開始

特許・意匠出願

クラウドファンディング

意匠権取得

特許権取得

事例

公開
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どのタイミングで出願すべき？
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商標出願特許出願

【参考】商品開発のプロセスとは？プロジェクトの進め方を7ステップで解説！

意匠出願
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どのタイミングで出願すべき？
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商標出願特許出願

【参考】商品開発のプロセスとは？プロジェクトの進め方を7ステップで解説！

意匠出願
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【出典】2022年度 知的財産権制度入門テキスト



権利化までの期間・費用（特許）
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手続 期間 費用

特許出願 14,000円

審査請求
出願から

3年以内
170,000円

※請求項8つの場合

審査
審査請求から

約10か月

特許査定
審査請求から

約14カ月

設定登録
6,700円

※請求項8つ・
3年間権利保持する場合

計190,700円

【参考】手続き概要（特許庁）

※弁理士費用は別途必要
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意匠権などの取得が

社会やユーザーからの

信頼の獲得に

【出典】事例から学ぶ 意匠制度活用ガイド

知財権ミックスを実践し
ライセンスビジネスに展開

事例



35【出典】特許5828162（有限会社アイ・シー・アイデザイン研究所）



36【出典】2022年度 知的財産権制度入門テキスト



開放特許とは？

•特許権者が、譲渡やライセンス契約によって、
他社が使うことを認めている特許権

37

参考



開放特許活用のメリット

•自社ブランド製品の開発に有効

•不足する技術を速やかに入手可能

•開発した製品が特許権で守られる

• 大企業から得られる協力とブランド力

38【参考】知的財産マッチングパンフレット（川崎市）

参考



権利化までの期間・費用（特許）
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手続 期間 費用

特許出願 14,000円

審査請求
出願から

3年以内
170,000円

※請求項8つの場合

審査
審査請求から

約10か月

特許査定
審査請求から

約14カ月

設定登録
6,700円

※請求項8つ・
3年間権利保持する場合

計190,700円

【参考】手続き概要（特許庁）

※弁理士費用は別途必要



売上に寄与する要素

40
【参考】確率思考の戦略論（森岡毅）

売上 ＝ 認知度 ×好意度 ×配荷率

ブランド・価格・製品パフォーマンス



41【出典】（2023年12月21日開催）知財ビジネスマッチングセミナー資料

事例



42【出典】（2023年12月21日開催）知財ビジネスマッチングセミナー資料

事例



43【出典】（2023年12月21日開催）知財ビジネスマッチングセミナー資料

事例



まとめ

• 権利化はタイミングも重要

• 特許権と意匠権は特に、製品の公開前に出願することが重要

•権利化には、時間と費用がかかる上に、専門性も求められる

• 開放特許を活用すると、権利化を省略し得るし、認知度の向上
にも繋げ得る

44
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3. 知財で困った時には？
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【出典】INPIT 長崎県知財総合支援窓口 トップぺージ

https://chizai-portal.inpit.go.jp/madoguchi/nagasaki/



facebook

ご清聴ありがとうございました
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